
Ihre Aufgaben 

Ihr Profil 

Ihre Vorteile:

Wenn Sie diese herausfordernde Position anspricht und Sie Teil eines erfolgreichen Teams werden möchten,
freuen wir uns über Ihre aussagekräftige Bewerbung (Anschreiben, Lebenslauf, Zeugnisse) an Bewerbung@sumcab.de
Bei Fragen zur ausgeschriebenen Stelle oder zum Bewerbungsprozess wenden Sie sich bitte an: Nina Storch: 07941 / 646 70 19

The small change

that changes

everything

Sumcab Specialcable GmbH

Allmendstraße 5/1  |  74629 Pfedelbach

T +49 7941 / 646 70 0  |  F +49 7941 / 646 70 10
info@sumcab.de |  www.sumcab.de

Außendienstmitarbeiter (m/w/d)

für Mittel- und Norddeutschland

in Vollzeit, Homeoffice & mobiles Arbeiten

• Akquise von Neukunden, Pflege bestehender Kundenbeziehungen, sowie Präsentation und Vertrieb unserer innovativen   

Produkte in Mittel- und Norddeutschland (Region Kassel + 200km Radius)

• Verkauf unseres Produktsortiments, überzeugender Systemlösungen, sowie individueller Services                                

• Technische Beratung, stets kompetent und kundenorientiert

• Aktive Gewinnung von Neukunden im zugewiesenen Vertriebsgebiet 

• Aufbau und Pflege von langfristigen Kundenbeziehungen

• Vorstellung und Verkauf von Leitungspaketen und Kabelware von Sumcab Robotics

• Durchführung von Marktanalysen, sowie Übermittlung relevanter Informationen an das Management 

• Dokumentation bzw. Rückmeldung zur Basis in Form von Kundenbesuchsberichten 

• Teilnahme an branchenspezifischen Veranstaltungen und Messen zur Förderung des Unternehmensprofils

• Ihr Firmenwagen ist ihr Büro – Sie starten vom Homeoffice aus und besuchen unsere Kunden vor Ort in Ihrem Vertriebsgebiet

• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder ähnliche Qualifikation 

• Mindestens 5 Jahre Erfahrung im Außendienst / im Vertrieb von technischen Produkten; 

vorzugsweise im Bereich Kabelindustrie, Leitungspakete o. ä. 

• Hunger nach Erfolg im Außendienst und Verkaufstalent

• Verständnis für die komplexen Wünsche und Anforderungen unserer Kunden  

• Selbstständige und ergebnisorientierte Tourenplanung 

• Kommunikationsstärke und Überzeugungskraft 

• Teamfähigkeit und hohe Kundenorientierung

• Gute Kenntnisse in MS Office und idealerweise in CRM-Systemen 

• Sie sind Teil eines international agierenden Unternehmens im Premiummarkensegment

• Mobiles Arbeiten, sowie regelmäßiger Austausch mit Ihren Teamkollegen und dem Management

• Moderne technische Ausstattung ( iPhone, Laptop) 

• Neuer Firmenwagen und Tankkarte, auch zur privaten Nutzung 

• Entlohnung Ihrer Leistung durch ein attraktives Festgehalt und flexible Vergütungsbausteine 

• 30 Tage Urlaub

• Gemeinsame Teamevents, Geburtstags- und Jubiläumsgeschenke    

Jetzt direkt 

bewerben:

Die Sumcab Specialcable GmbH ist ein mittelständisches Unternehmen mit Sitz in DE 74629 Pfedelbach und die 
deutsche Niederlassung der spanischen Sumcab Group. Als Spezialist für mechatronische Roboter-Peripherie 
entwickelt, liefert und optimiert Sumcab Robotics konfektionierte Leitungssysteme hin zu den robotergeführten 
Werkzeugen und Programmier-handgeräten und bietet damit eine einzigartige Produkt-Service-Kombination.

Zur Verstärkung unseres Teams  suchen wir zum nächst möglichen Zeitpunkt  einen engagierten Außendienst-
mitarbeiter zur Betreuung der Region Nordhessen und Umgebung für unsere hochwertigen Leitungspakete und 
Kabelware.
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